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設立 1974年8月1日
(個人創業 1938年5月)

資本金 2,986,400千円
発行済株式数 29,859,900株 株主数 6,554名
決算期 3月末日（年１回）
従業員数 524名（男子279名 女子245名）

(注) １. 従業員数は、サックスバーホールディングスグループ各社の合計です
２. 上記従業員の他に、パートタイマー 1,965名(1日8時間換算による平均人数)がおります

（従来の単体ベース=サックスバーホールディングス+東京デリカ）

鞄、バッグ及び財布・服飾雑貨等を販売する小売店舗を全国に展開（直営店舗）
出店先は、ショッピングセンター､ファッションビル､駅ビル等
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順位 企業名 売上高
（百万円） 決算期 前年比 店舗数

1 サックスバー ホールディングス 55,774 19/3期 98.7% 632

2 サマンサタバサ（東マ）※1 27,744 19/2期 86.3% 333

3 フィットハウス※2 15,834 18/9期 92.0% 30

4 エル 4,600 17/2期 99.8% 50

5 ㈱モリタ（秋田） 3,070 17/8期 93.5% 48
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矢野経済研究所｢鞄・袋物産業
年鑑2018-2019年版｣及び各社
公表資料を基に作成。

※1 ㈱サマンサタバサ バッグ
部門の売上は17,385百万円（前
期比81.4％）。

※2 フィットハウス バッグの売
上比率は30％程度と推測される。

※3 店舗数は直近決算期
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矢野経済研究所｢鞄・袋物産業年
鑑2018-2019年版｣を基に作成。



5

品目 売上（百万円）
（前期比：％）

粗利益率
(%)

ハンドバッグ 8,848
（▲3.8）

51.2

カジュアルバッグ 4,195
（▲18.8）

47.7

インポートバッグ 4,486
（+5.8） 40.3

財布 11,023
（+5.2） 46.5

雑貨 3,754
（▲6.8） 52.8

メンズ・トラベル 19,435
（+1.8） 47.3

その他 472
（+44.6） 52.2

商品売上合計 52,216
（▲0.6） 47.7
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地区別 店舗数 前期比 都道府県別店舗数
北海道・東北 61店 +2店 北海道23店、青森県9店、岩手県7店、宮城県14店、山形県2店、福島県6店
関東 210店 -13店 茨城県14店、栃木県6店、群馬県8店、埼玉県46店、千葉県25店、

東京都62店、神奈川県49店
中部 89店 -6店 山梨県8店、長野県14店、新潟県8店、富山県2店、石川県3店、岐阜県9店、

静岡県18店、愛知県27店
近畿 93店 -1店 三重県6店、滋賀県3店、京都府12店、大阪府38店、兵庫県23店、奈良県7店、

和歌山県4店
中国・四国 76店 -3店 鳥取県2店、島根県7店、岡山県9店、広島県18店、山口県12店、徳島県4店、

香川県8店、愛媛県10店、高知県6店
九州・沖縄 103店 -4店 福岡県32店、佐賀県6店、長崎県8店、熊本県17店、大分県10店、宮崎県6店、

鹿児島県9店、沖縄県15店

ショップブランド 店舗数 前期比 特徴

140店 -4店 ナショナルブランドからインポートブランドまでレディースバッグ・カバン・トラベル・アクセサリーをトー
タルに展開。

202店 +3店
職人たちの揺るぎない思いが伝わる、MADE IN JAPANの鞄・小物を幅広く展開。時代に左右されることのない
永遠のマスターピースを取り揃え、一方ではオリジナルブランドと国内外から集められたスペシャルアイテム
により、常に斬新な商品と情報を提案。

145店 -4店
ちょうどよい・ほどよい・さりげない。そんなライフスタイルが心地いい。「Just feeling」をテーマにおしゃ
れを楽しむ、大人のスタイリングを提案する鞄・小物のコンセプトショップ。格好いいけど、ちょうど良い。
そんな気分になれるショップです。

37店 -2店 クラシカルな可愛さの中に、大人の雰囲気を漂わせたアクセサリーや雑貨を取り揃え、おしゃれに敏感な女性
たちを華やぐ気持ちで包み込みます。

Ｋｉｓｓｏｒａ 13店 -1店
メイドインジャパンのレザーブランド。国内外の選りすぐりのレザーを使い、シンプルながらも味わい深い製
品作りを心掛けております。店内に工房も設けてあり、その場で作るカラーパターンオーダーも目玉。使うほ
どに馴染んでいき、使い手に寄り添い、共に成長していく、そんな製品を提供しています。

その他② 95店 -15店 旧タイプ「東京デリカ」(3店) AMA（14店）COLLAGE (8店) LeFrau (6店) DRASTIC THE BAGGAGE(13店) 、他



⑤ デベロッパー､キーテナント別店舗数
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④ 立地別店舗数

立地 店舗数 前期比

ショッピング
センター 501店 -20店

駅ビル
（JR・私鉄） 61店 +2店

専門店ビル・
ファッションビル 45店 -8店

空港 10店 +1店

百貨店 9店 +3店

地下街 6店 ±0店

デベロッパー
(キーテナント)名 店舗数 前期比

120店 -9店

98店 +1店

・私鉄系（ルミネ・アトレ） 69店 -1店

セブン＆アイHLDGS.系 58店 -6店

イズミ系 44店 +1店

ユニー系 35店 -1店

三井不動産（ 他） 21店 ±0店

西友系（THE モール） 13店 ±0店

5店 -2店
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項目 4月 5月 6月 7月 8月 9月 上期累計

全店前期比 （％） 98.2 94.7 101.5 94.6 99.0 99.3 97.8

既存店前期比 （％） 97.8 95.5 102.1 96.5 100.4 101.9 98.9

回次 第42期 第43期 第44期 第45期 第46期 第47期
(予想)

決算年月 2015/3 2016/3 2017/3 2018/3 2019/3 2020/3

売上高
(百万円) 50,928 54,048 53,839 52,645 52,353 53,310

(前期比) (+5.8%) (+6.1%) (▲0.4%) (▲2.2%) (▲0.55%) (+1.83%)

経常利益
(百万円) 4,482 4,548 4,056 3,410 3,345 3,454

(前期比) (+9.1%) (+1.5%) (▲10.8%) (▲15.9%) (▲1.9%) (+3.25%)

当期純利益
(百万円) 2,614 2,794 2,350 1,931 1,906 1,987

(前期比) (+17.4%) (+6.9%) (▲15.9%) (▲17.8%) (▲1.29%) (+4.25%)

回次 第42期 第43期 第44期 第45期 第46期 第47期(予想)

決算年月 2015/3 2016/3 2017/3 2018/3 2019/3 2020/3

既存店前期比 （％） 101.7 100.0 95.6 96.2 100.2 102.3

2019/4は全店 97.3％ 既存店 100.2％

項目 10月 11月 12月 1月 2月 3月 下期累計 年間累計

全店前期比 （％） 99.7 101.6 100.6 99.7 101.4 103.6 101.1 99.4

既存店前期比 （％） 100.5 102.4 100.7 100.1 101.5 103.4 101.4 100.2
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期別

品種

粗利益率 （％）

2015/3 2016/3 2017/3 2018/3 2019/3 2020/3
（予想）

ハンドバッグ 49.8 50.5 50.9 51.4 51.2 51.5

カジュアルバッグ 47.8 48.5 48.0 48.2 47.7 48.0

インポート 41.3 42.5 42.6 41.2 40.3 41.0

財布 46.3 46.5 46.3 46.4 46.5 46.6

雑貨 51.8 51.9 52.7 52.8 52.8 53.2

メンズ・トラベル 47.2 47.6 47.7 47.4 47.3 47.6

その他 50.3 49.3 48.5 51.4 52.2 52.5

計 47.4 47.8 48.0 47.9 47.7 48.0



2016/3 2017/3
売上数量 売上単価 数量前期比 単価前期比 売上数量 売上単価 数量前期比 単価前期比

ハンドバッグ 907 8,086 100.8% 111.1% 1,050 8,069 115.7% 99.8%
カジュアルバッグ 1,099 6,364 97.4% 108.7% 1,079 6,036 98.2% 94.8%
インポートバッグ 313 13,251 94.0% 104.8% 295 14,088 94.5% 106.3%
財布 1,209 8,905 105.3% 103.5% 1,162 9,115 96.1% 102.4%
雑貨 3,932 1,083 92.8% 102.8% 3,810 1,116 96.9% 103.0%
メンズ・トラベル 1,590 12,771 100.8% 106.7% 1,558 12,661 98.0% 99.1%
その他 16 7,997 51.3% 105.5% 5 5,378 32.9% 67.3%
全品種合計 9,069 5,950 96.9% 109.5% 8,961 5,999 98.8% 100.8%

雑貨除く 5,137 9,676 100.3% 106.8% 5,151 9,611 100.3% 99.3%

2018/3 2019/3
売上数量 売上単価 数量前期比 単価前期比 売上数量 売上単価 数量前期比 単価前期比

ハンドバッグ 1,172 7,850 111.6% 97.3% 1,145 7,736 97.7% 98.5%
カジュアルバッグ 932 5,542 86.4% 91.8% 806 5,211 86.5% 94.0%
インポートバッグ 320 13,237 108.3% 94.0% 344 13,048 107.4% 98.6%
財布 1,185 8,844 102.0% 97.0% 1,260 8,753 106.3% 99.0%
雑貨 3,610 1,117 94.7% 100.1% 3,647 1,030 101.0% 92.2%
メンズ・トラベル 1,571 12,166 100.8% 96.1% 1,765 11,027 112.3% 90.6%
その他 27 11,689 516.7% 217.3% 34 13,515 125.2% 115.6%
全品種合計 8,819 5,961 98.4% 99.4% 9,004 5,807 102.1% 97.4%

雑貨除く 5,209 9,317 101.1% 96.9% 5,357 9,059 102.8% 97.2%

品種別売上数量/単価 （数量単位：千本）
④ 商品別単価・客数の推移
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前期比 ※予想比
１．売上高

52,353百万円 △291百万円（△0.55％） △712百万円（△1.34％）

既存店前期比 100.15％（上期98.9％ 下期101.4％）
出店 20店舗 退店 43店舗 （期初予想 出店25 退店20）

２．利益
経常利益
3,345百万円 △64百万円（△1.9％） △156百万円（△4.5％）
売上総利益率
47.73％（不動産含）△0.24ポイント △0.57ポイント

（47.97％） （48.30％）
ハンドバッグ △0.15ポイント 財布 ＋0.15ポイント
カジュアルバッグ △0.44ポイント 雑貨 ＋0.03ポイント
インポートバッグ △0.91ポイント メンズ、トラベル △0.17ポイント

販管費率 △0.16ポイント △0.27ポイント
41.43％ （41.59％） （41.69％）
a.人件費率 ＋0.34ポイント △0.01ポイント

15.71％ （15.37％） （15.72％）
b.支払手数料
(含ｸﾚｼﾞｯﾄ手数料)       △126百万円 △117百万円
c.地代家賃 △95百万円 △67百万円
d.販売促進費 △50百万円 △40百万円
e.広告宣伝費 ＋62百万円 ＋57百万円

特別損失
337百万円 ＋12百万円 ＋60百万円
（減損損失 177百万円、店舗閉鎖損失 71百万円、固定資産除却損 50百万円等）

14※予想は2018年5月9日時点のものです
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予想 前期比

１．売上高 53,310百万円 ＋956百万円
既存店前期比 102.3％

出店 26店舗
退店 15店舗

前期新店 売上増 ＋775百万円
当期新店 売上増 ＋814百万円
前期退店 売上減 △1,896百万円
当期退店 売上減 △358百万円
ＥＣ売上 2,058百万円 ＋464百万円（＋29.1％）

２．利益
営業利益 3,424百万円 ＋125百万円（＋3.8％）
経常利益 3,454百万円 ＋108百万円（＋3.3％）
当期利益 1,987百万円 ＋81百万円（＋4.3％）

売上総利益率 48.04％（不動産含む） ＋0.31ポイント
・ハンドバッグ ＋0.25ポイント PB売上増
・インポート ＋0.70ポイント 値入率の改善
・雑貨 ＋0.38ポイント PB売上増
・ﾒﾝｽﾞ･ﾄﾗﾍﾞﾙ ＋0.38ポイント トラベル売上の伸長

販管費率 41.62％ ＋0.19ポイント
・人件費率 16.08％（前期15.71％）
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東京デリカ
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第3、第4四半期は増収増益

実績 前期比 計画比

売上高 28,801 101.7％ 100.3％

粗利益率 47.4％ △0.1ｐｔ △0.5ｐｔ

販管費 11,646 100.9％ 99.1％

営業利益 2,001 105.0％ 99.9％

経常利益 2,016 103.8％ 101.2％



26

4期ぶりのＶ字回復とともに今後の成長基盤を作る
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顧客年齢層 客単価 予算対比
サックスバー
奈良橿原近鉄百貨店 40代～70代 10,113円 108％
サックスバー
近鉄上本町店 40代～70代 9,552円 110％
サックスバー
弘前さくら野百貨店 40代～70代 11,052円 110％
サックスバー
北上さくら野百貨店 40代～70代 11,453円 110％
全社平均 30代～60代 9,059円 －
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アイシン・ロジェール

カーニバルカンパニー
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三香堂
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配当

2015年3月期以降は連結配当性向の目安を25％以上に設定。
2019年3月期以降は連結配当性向の目安を30％以上に設定。

決算年月 2015/3
（連結）

2016/3
（連結）

2017/3
（連結）

2018/3
（連結）

2019/3
（連結）

2020/3
（連結予想）

１株当たり
配当金 （円） 25.00 27.00 27.00 27.00 30.00 30.00

配当性向 (％) 26.4 26.7 29.9 35.8 40.6 38.8
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【注意事項】

本資料は情報の提供を目的としており、本資料による何らかの行動を勧
誘するものではありません。本資料（業績予想を含む）は、現時点で入
手可能な情報に基づいて当社が作成したものでありますが、リスクや不
確実性を含んでおり、当社はその正確性・完全性に関する責任を負いま
せん。

ご利用に際しては、ご自身の判断にてお願いいたします。本資料に記載
されている見通しや目標数値等に全面的に依存して投資判断を下すこと
によって生じ得るいかなる損失に関しても、当社は責任を負いません。

お問い合わせ先：（株）サックスバーホールディングス
管理部／山田

TEL （03）3654-5315


